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Asistencia ≠ conexión ≠ pertenencia ≠ oportunidad



Lo que los líderes podrán aplicar de inmediato:

• Entender por qué el networking tradicional rara vez genera valor sostenible

• Vivir la diferencia entre conversación espontánea y conexión diseñada

• Diseñar una experiencia simple de conexión para su próximo evento de capítulo

• Llevarse ideas de otros capítulos LATAM para seguir colaborando

La promesa de esta sesión



M
Percepción

O 
Responsabilidad

R
Reevaluación

E
Perspectiva 

¿Percibe valor? ¿Nos adueñamos 
del resultado?

¿Ajustamos lo que 
no funciona?

¿Conectamos más 
allá del evento?

M.O.R.E. para diseñar conexiones con impacto
No se trata solo de organizar eventos.
Se trata de generar valor visible para la comunidad.

No necesitas cubrir todo M.O.R.E. en cada evento...

pero sí diseñar cada conexión con intención.



Cuando termina un evento de tu capítulo, ¿qué 
suele pasar con la mayoría de los asistentes? 

www.menti.com



Ahora una palabra: ¿qué impide que nuestros 
eventos generen conexión real? 

www.menti.com



Busquen a alguien que no conozcan.

Tienen 3 minutos para hacer networking como normalmente ocurre al 
final de un evento.

Experiencia 1



El patrón

Intención
¿Para qué queremos 

conectar?

Estructura
¿Qué conversación 
queremos provocar

Seguimiento
¿Qué pasará después?

El networking tradicional confía en la casualidad. La conexión diseñada aumenta la probabilidad de valor.

Cuando el networking falla, suele faltar algo



Fundamentos

Las personas se conectan mejor 

cuando experimentan, 

comparten retos reales y tienen 

continuidad después del 

encuentro.

Tres ideas base:
• Aprendizaje Activo
• Comunidades de Práctica
• Capital Social



Sistema de Conexión
Antes · Durante · Después

ANTES

Intención

DURANTE

Estructura

DESPUÉS

Continuidad

Si no diseñamos el después, el evento se evapora.

11

Conexiones Débiles

Definir el
Propósito

Provocar la
Conversación

Activar el
Siguiente Paso

Conexiones Fuertes
Conexiones
superficiales y sin
propósito

Aclarar a quién
conectar y por qué

Fomentar el diálogo
y la interacción

Impulsar la acción y
el compromiso

Conexiones
profundas y

con propósito



No todo evento necesita la misma conexión
Primero define qué tipo de valor quieres activar

Si no definimos la conexión esperada, cualquier conversación parece suficiente.
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Ejemplo 1: Primera conexión PMI Capítulo
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Ejemplo 2: Give & Get
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Ejemplo 3: Microvoluntariado con propósito
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Experiencia 2



¿Qué reto estás tratando de resolver en 

tu capítulo para generar más 

comunidad o conexión?
Ronda 1



¿Qué experiencia ha funcionado en tu 

capítulo para conectar mejor a las 

personas?
Ronda 2



¿Qué colaboración o experimento 

podrías activar después de esta 

sesión?
Ronda 3



Ahora respondan: ¿qué generó esta conversación 
diseñada?”

www.menti.com









Sube tu canvas a Padlet

1. Toma foto del canvas
2. Sube la imagen a Padlet
3. Revisa dos ideas de otros capítulos
4. Deja un like o comentario en una idea que implementarías

Banco LATAM de Experiencias de Conexión
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Dos o tres voces, máximo 45 segundos cada una

Formato:
“Rediseñaría ______ para conectar a ______ 

usando ______, y sabría que funcionó si 
______.”
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Cosecha: 
¿Qué idea viste que podrías llevarte a tu 
capítulo?



Compromiso final:
En mi próximo evento de capítulo voy a diseñar conexión para que…

www.menti.com



Un evento reúne personas.
Un sistema de conexión 
construye comunidad.

~ Memo Aguirre



Key Takeaways

• El networking no debe dejarse al azar: los capítulos pueden diseñar conexiones 

intencionales que generen comunidad, colaboración y oportunidades reales.

• Un evento exitoso no solo mide asistencia: también debe generar valor percibido, sentido 

de pertenencia, seguimiento y participación futura.

• La calidad de la conexión depende de la calidad del diseño: intención clara, preguntas 

poderosas, dinámica estructurada y seguimiento posterior.

• Cada capítulo puede implementar pequeños experimentos de conexión: no se requiere 

más presupuesto ni más complejidad, sino mejores prácticas replicables y medibles.



¡Gracias!

¡Continuemos la 
conversación!

Guillermo 
Aguirre Gómez

Presidente
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